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Mogelijkheden incasso als succes bij minnelijke traject uitblijft
Verschillende routes om wanbetalers aan te pakken — Incassovoordeelregeling Bierman
Advocaten

De tolerantie van een groot(?) deel van tandtechnisch laboratoriumhouders met betrekking tot
het aantal dagen dat de tandarts zijn rekening onbetaald heeft open staan lijkt groot te zijn. Op
het secretariaat komen we met enige regelmaat situaties tegen waar zelfs na 90 dagen de
rekening niet is voldaan.

Het hoeft geen betoog dat het openstaande bedrag in die periode dan behoorlijk kan oplopen.
Hierdoor kan de liquiditeit van het tandtechnisch laboratorium zelfs ernstig in gevaar komen. Er is dan
ook geen enkele rationele reden om dergelijke gedrag omwille van de relatie met een fluwelen
handschoen aan te pakken.

Mogelijkheden?
Als tandtechnisch ondernemer kunt u een aantal stappen ondernemen om uw geld binnen te krijgen.

1. Waarschuwingslijst

Allereerst kunt u de wanbetaler er op wijzen dat bij het uitblijven van een betaling de naam van de
debiteur geplaatst zal worden op de Waarschuwingslijst Debiteuren van de Branchevereniging
Tandtechniek en wanneer moet worden overgegaan tot incassoprocedure de naam van de debiteur
geplaatst wordt op de Waarschuwingslijst Incassozaken.

= Bierman
Advocaten

2. Incasso-voordeelregeling — minnelijke traject

Wanneer betaling uitblijft kunt u gebruik maken van de Incasso-voordeelregeling die de
Branchevereniging Tandtechniek de leden aanbiedt in samenwerking met Bierman Advocaten. De
kosten voor het ‘minnelijke traject’ zijn per casus gemaximeerd tot Euro 75,-- ex btw. In veel gevallen
kunnen deze kosten ook op de debiteur worden verhaald.

3. Incasso - buiten het minnelijke traject

Het minnelijke traject biedt in veel gevallen al een oplossing doordat de facturen nu wel worden
voldaan of doordat een betalingsregeling kan worden getroffen. Wanneer dit onverhoopt niet het geval
is komt u voor de vraag te staan wat de goedkoopste weg is om uw facturen betaald te krijgen.

3a. Incasso-zaak: vonnis halen om beslag te leggen

Een ‘vonnis halen’ klinkt makkelijker dan het is. Hier komen heel wat werkzaamheden bij kijken
waaraan navenante kosten verbonden zijn. Naast het inventariseren van de zaak ook een verzoek
leggen tot conservatoir beslag, opstellen van een dagvaarding, bespreken/behandelen conclusie van
antwoord, behandeling zaak/comparitie inclusief voorbereiding, bespreken vonnis, griffierechten
beslag, griffierechten dagvaarding, deurwaarderskostenbeslag en deurwaarderskosten dagvaarding.
Al met al lopen de kosten al snel richting de 9 a 10 duizend euro. Als er geld te halen blijkt kan dit
deels in rekening gebracht worden bij de debiteur. Hierover beslist de rechter. Maar niet uit te sluiten
is natuurlijk dat er meer zaken spelen en er wellicht maar ten dele of nog erger: helemaal niet te
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verhalen valt. Dan heeft u een dubbele strop: geen betaling van uw facturen en extra niet verhaalbare
incassokosten.

3b. Verhaalsmogelijkheid

Voordat u een traject ingaat om een ‘vonnis te halen’ zou u kunnen overwegen om te onderzoeken of
desbetreffende entiteit ‘verhaal biedt’. Dan wordt er een controle uitgevoerd op bezittingen die blijken
uit RDW, Kadaster en of er van reeds eerder gelegde beslagen sprake is. De kosten van een dergelijk
onderzoek lijken gezien de genoemde kosten bij 3a mee te vallen: 150 euro ex btw.

3c. Faillissementsaanvraag

Een geheel andere benadering is de debiteur confronteren met de dreiging van een
faillissementsaanvraag. Dit is overigens iets wat alleen via een advocatenkantoor kan. Een
deurwaarder of incassobureau kan namelijk geen faillissement aanvragen.

Voor het doen van een faillissementsaanvraag moet er sprake zijn van een andere schuldeiser met
een vordering op dezelfde debiteur. Hier kan de Waarschuwingslijst Debiteuren en/of de
Waarschuwingslijst Incassozaken uiteraard een rol spelen. De afgelopen periode bleek na plaatsing
op een van deze Waarschuwingslijsten dat andere tandtechnische laboratoria zich ook melden met
niet betaalde rekeningen bij dezelfde debiteur. Ook kan in voorkomende gevallen een oproep worden
gedaan (heeft u ervaring met het betalingsgedrag van tandarts X?) via de digitale E-bulletin en/of de
verenigingsapp.

Niet alleen kan bij een steunvordering het instrument van (dreigen met een) faillissementsaanvraag
gebruikt worden, ook kunnen de hiermee gemoeide kosten uiteraard gedeeld worden. (Overigens kan
een deel van de kosten voor het aanvragen van een faillissement wanneer het onverhoopt
daadwerkelijk zover komt ook ingebracht worden in het faillissement. Dit betreft een preferente
vordering in het faillissement) Hierbij valt te denken aan griffierechten (circa 618 euro, prijspeil 2017)
en kosten opstellen verzoekschrift plus zitting (circa 900 euro uitgaande van 6 uur, ex btw en 6%
kantoorkosten).

Doel dreigen met faillissementsaanvraag

Het doel van het hele dreigen met een faillissementsaanvraag is natuurlijk dat de betreffende entiteit
alsnog tot betalen overgaat waardoor het daadwerkelijk aanvragen van een faillissement niet nodig
blijkt.

Wat als?

Blijkt dit wel nodig dan zal een curator aangesteld worden die alle bezittingen en schulden in kaart
brengt, zoveel mogelijk bezittingen tracht te verkopen om aan geld te komen voor de schuldeisers. De
curator maakt afspraken met de schuldeisers over terugbetaling en stelt een ‘vitdelingslijst’ op. De
schuldeisers moeten hiermee akkoord gaan en de rechter moet dit akkoord met de schuldeisers
goedkeuren. Als er nog schuld blijft openstaan en er is sprake van bestuurlijke aansprakelijkheid dan
kunt u dat als schuldeiser in de toekomst nog claimen.

In het meest zwarte scenario blijkt ook dat deze route niet leidt tot de gewenste betaling van de
kosten. Echter juist dan is het beter om slechts beperkte kosten te maken via het aanvragen van een
faillissement (zeg circa 1.600 euro ex btw en 6% kantoorkosten die te delen valt met de verstrekker
van de steunvordering) dan circa 9.000 euro ex btw en 6% kantoorkosten voor een reguliere incasso
via het ‘halen van een vonnis’ etc.
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Heeft u hierover vragen? Neem svp contact op met het secretariaat via info@bvtandtechniek.nl of bel
030-6915754.



